
お申込は裏面へ

歯科医院の業界では、歯科医師の人数過剰により競合が激化しています。

そんな中、選ばれる歯科医院になるためには患者志向の考えが必要になり、

今後は患者様の奪い合いになってきます。

今回は、一般企業では広く用いられている競争戦略を活用して、

貴医院の効果的な差別化方法を伝授致します。

また、数字を基にした経営管理の手法もお伝え致します。

～歯科業界におけるランチェスター戦略の実践～

「選ばれる」歯科診療所になるための

✓ 自医院の強みがわからない

✓ 差別化をどのように考えていけば良いかわからない

✓ チェアの稼働率の上げ方がわからない

✓ 目標患者数の設定の仕方がわからない

✓ 設備投資っていくらまでしていいのかな・・・

このような方は是非ご参加下さい！
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ご提供致します！！



【個人情報に関する取り扱いについて】
１．参加申込書に記載されたお客様の情報は、セミナーのご案内といった弊社の営業活動やアンケート等に使用することがあります。

（ご案内は出席者様宛てにお送りすることがあります。法令で定める場合のほか、お客様の承諾なしに、他の目的に使用いたしません。）
２．お客様の個人情報に関する開示・訂正・追加・停止または削除につきましては、税理士法人成迫会計事務所（ＴＥＬ 0263-33-2223 大野）までご連絡ください。

税理士法人 成迫会計事務所
TEL：0263-33-2223（平日８：３０～18：00） MAIL：soono@narusako.co.jp

お申込は FAX 0263-33-2396
セミナー参加用紙に必要事項をご記入の上、ＦＡＸにてお申込み下さい。 お問合せ 大野・柚原

下記記入欄に必要事項をご記入の上、ＦＡＸにてお申込ください。お申込方法

お問合せ

日付 会場 詳細 ご参加

11月17日(日) 長野会場
長野市生涯学習センター（ＴＯｉＧＯ）３階第２会議室
１０：００～１２：００(受付９：３０より)
住所：長野県大字鶴賀問御所町１２７１－３ ＴＥＬ：026-233-8080

11月28日(木) 諏訪会場
諏訪市文化センター２階第３会議室
１８：００～２０：００（受付：１７：３０より）
住所：諏訪市湖岸通り５－１２－１８ ＴＥＬ：0266-58-4807

12月12日(木) 伊那会場
伊那市生涯学習センター（いなっせ） ４０１会議室
１８：００～２０：００（受付１７：３０より）
住所：長野県伊那市荒井３５００－１ ＴＥＬ：0265-78-5801

12月15日(日) 松本会場
松本市民芸術館Ｍ２会議室
１０：００～１２：００（受付９：３０より）
住所：長野県松本市深志３－１０－１ ＴＥＬ：0263-33-3800

12月19日(木) 佐久会場
佐久市生涯学習センター １０３会議室
１８：００～２０：００（受付：１７：３０より）
住所：長野県佐久市取出町１８３ ＴＥＬ：0267-62-0664

フリガナ フリガナ

参加者
お名前

貴医院名

住所

T E L - - FAX - -

ご質問


